
Dispositivos médicos inteligentes 

para la transformación digital de la salud 
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Objetivos 

Propuesta de valor 

Queremos mejorar el diagnóstico 
audiológico a la población en general 
aplicando las tecnologías de IT 
(Telecomunicaciones, Inteligencia 
Artificial, integración de sistemas, 
transformación digital) 

Qué hacemos 

Kiversal es una empresa tecnológica 
con la misión de desarrollar una nueva 
infraestructura médica aplicando 
dispositivos médicos inteligentes de alta 
conectividad para conseguir la 
transformación digital de los procesos 
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Datos y hechos 

Pérdida auditiva 

466 millones 
Más del 5% de la población 

mundial vive con pérdida 
auditiva discapacitante y 
requiere rehabilitación  
(432M adultos y 32M niños) 

Escucha segura 

>1000 Mio 
de jóvenes (12-35 años) 
corren el riesgo de sufrir 
pérdida auditiva evitable y 
permanente por exposición 
recreativa a sonidos fuertes. 

Coste global 

$980 mil Mio 
es el coste anual total de la 
pérdida auditiva no tratada a 
nivel mundial. 

Sordera estimada 

2500 millones 
de personas  se estima que 
tendrán pérdida auditiva 

discapacitante para 2050  

Ancianos Prevención Definición 

> 40 dB 
es la pérdida auditiva en el 
oído con mejor audición en 
adultos (15 años o más), y 

superior a 30dB en niños. 

El 60% 
de la pérdida auditiva infantil 
se debe a causas que pueden 
prevenirse con medidas de 
salud pública. 

1/3 
de las personas mayores 
de 65 años sufren pérdida 

auditiva. 

Recién nacidos 

0,5% 
Hasta 5 de cada 1000 niños 
nacen con una pérdida 
auditiva discapacitante o la 
padecen en la primera 
infancia. 

Previsiones de la OMS 
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Mercado de audiómetros 

El Problema 

Mercado con baja competitividad:  
Tres empresas representan más del 69% de la cuota de 
mercado europea (Maico, Interacoustics y Otometrics) => 
Precios medios altos 

1 

Integraciones informáticas complejas:  

Existe una gran complejidad para la integración de 
dispositivos simples en los registros médicos electrónicos 
(EMR) de los hospitales y centros médicos.  

3 

Altas barreras de entrada al mercado: 

Los requisitos regulatorios sobre la tecnología médica son 
lentos y costosos, cualquier cambio supone una revisión 
completa por lo que las innovaciones se amortizan a largo 
plazo. Hay grandes trabas burocráticas y no se producen 
cambios significativos debido a la rigidez de la norma.  

2 
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Innovación en la audiometría 

Audixi 10: nuestra solución 

TRANSFORMACIÓN DIGITAL: Menor tiempo de realización del 
procedimiento médico utilizando soluciones TIC (integración de datos: HC/HIS) 

INNOVACIÓN: Mantenimiento y calibración asistidos remotamente 
(patentado): sin paradas de actividad utilizando nuestro sistema Plug&Play de 
reconocimiento de transductores 

Conectividad en la NUBE (Machine Learning): pruebas automatizadas de 
logoaudiometría con reconocimiento de voz en la nube (KiCloud)  

Mantenimiento y  
calibración asistidos 

remotamente 

IoMT + Inteligencia 
Artificial  

Digitalizar el sector 
de las audiometrías 
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Beneficios de nuestra tecnología 

INTERFAZ FÁCIL E INTUITIVA 
Curva de aprendizaje rápida.  

DIFERENCIACIÓN con respecto a la competencia 

CONECTIVIDAD 
V Exportación de informes a carpeta compartida SFTP/SMB en 

formatos PDF, XML y CSV. 
V Impresión y envío por email directamente desde el 

audiómetro 
V Gestión remota del equipo (VNC): piloto de teleaudiometría 
V Integración de datos automática (HIS): Webservices REST y/o 

SOAP 

MANTENIMIENTO Y CALIBRACIÓN 
V Sistema Plug&Play de reconocimiento de transductores 
V Sistema PATENTADO de calibración metrológica instantánea 
V Pueden compartirse diferentes transductores entre distintos 

audiómetros 

GAMA DE AUDIÓMETROS AUTÓNOMOS 
VEs un micro-ordenador con una capa de audiometría 
VEs una solución TODO-EN-UNO 
VNo es necesario cambiar de equipo al añadir nuevas pruebas 
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KiCloud: nuestra solución 

Figure 1: Arquitectura KiCloud que conecta varios dispositivos y permite el control 
remoto con fines de recalibración y actualizaciones automáticas  

 
Aplicación sin servidor (Serverless), basada en SaaS con una capa de IoT que ofrece 
transferencia de datos desde dispositivos de diagnóstico médico a cualquier 
sistema HIS o cualquier dispositivo complementario usando una aplicación de 
contenedor. 

SIN GESTIÓN DE SERVIDORES: No es necesario 
aprovisionar ni mantener servidores, no hay software ni 
tiempo de ejecución para instalar, mantener o administrar  

AUTOESCALABLE: la aplicación se puede escalar 
automáticamente o ajustando su capacidad alternando las 
unidades de consumo (por ejemplo, rendimiento, memoria) 
en lugar de unidades de servidores individuales  

PAGO POR VALOR: paga por un rendimiento o una 
duración de ejecución consistentes en lugar de por unidad de 
servidor  

ALTA DISPONIBILIDAD AUTOMATIZADA: No tener 
servidor proporciona disponibilidad integrada y tolerancia a 
fallos. Los clientes no necesitan diseñar estas capacidades, ya 
que los servicios que ejecutan la aplicación las proporcionan 
de forma predeterminada.  

Compatibilidad NOAH y prueba automatizada de logoaudiometría con 

reconocimiento de voz en la nube 

En desarrollo Solución eficiente y fácil de usar para resolver el procesamiento 

de datos médicos analógicos e ineficientes  
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Beneficios en resultados en salud 

De 60 a 10 minutos 
se reduce el  tiempo de espera para 
acceder a la consulta 

El 91% de pacientes 
recomendarían la consulta virtual 
(Satisfacción del paciente) 

5 días hábiles 
desde que el paciente ha sido 
atendido y se obtienen los resultados 

18 días q lista espera 
2,8 días para una consulta virtual vs 
20,5 días para una presencial 

El 66 Ɉ 68% 
de las consultas en atención primaria 
se pueden realizar virtualmente 

Un 42% 
de reducción del tiempo de consulta 
virtual 

Estudio sobre la consulta de salud virtual y sus beneficios para el sistema sanitario  
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Barreras que limitan el desarrollo de la telemedicina 

Barreras regulatorias:  
En España, actualmente el diagnóstico y la prescripción 
realizados sin visita presencial previa no son aceptables 
éticamente 

1 

Barreras financieras: 
Principalmente en el sector público debido a la falta de una 
definición de las bases normativas de reembolso de las tele-
consultas, lo que dificulta su incorporación al sistema público. 

3 

Barreras formativas y de experiencia:  
Falta de formación en el uso de nuevas tecnologías, tanto por 
parte del profesional como del paciente. 

Además, hay resistencia al cambio por ambas partes. 

2 

Barreras de seguridad: 
Desarrollo de herramientas y aplicaciones que aseguren la 
confidencialidad de los datos, y que cumplan con los 
requisitos exigidos por el Reglamento de Protección de Datos. 

4 



INNOVATIVE MEDICAL DEVICES 10 

Estrategia de Propiedad Industrial 

2018 - 2021 
PATENTES 
V PATENTE ESP, nº 201831036. Solicitud 

en 2018. Aprobada en septiembre de 
2021  

V PATENTE PCT, nº WO 2020/084184 A1. 
Publicación en 30/04/2020. 

V PATENTE EPO, nº EP3871601 A1, 
publicada en Sept. 2021. Se espera la 
aprobación en 2022 
 

MARCAS COMERCIALES 
V Kiversal 
V Kiversal Audixi 10 
V KiCloud 

 

COPYRIGHT 
V Software de Audixi 10 

PRÓXIMOS PASOS 
 
SECRETOS COMERCIALES 
V Algoritmos de predicción de IA, sistema  

de computación en la nube 
 

 

COPYRIGHT 
V Algoritmo de la logoaudiometría 

automatizada 
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Análisis tamaño del mercado 

SOM 
Mercado con marcado CE: 
Objetivo de ventas en 2025: 4,4 Mϵ 

Cuota de mercado un.: 4% 
Un. = 1,8 mil 

SAM 
V EUROPA: Actualmente 80M de 

personas. En 2025 alrededor de 120M 
de personas  

V ESPAÑA: Actualmente 3,2M de 
personas (intensidad grave y leve): 8% 
población 

VENTAS = 350 M USD 
Un = 47 mil 

TAM 
466 millones de personas tienen 
pérdida auditiva discapacitante, de los 
cuales 34 millones son niños (5% de la 
población mundial) 

VENTAS = 507 M USD 
Un. = 69 mil 466 millones 

120 millones 

3,2 millones 

Coste anual global: 
980 mil millones USD 

< 1,4 USD por persona 
inversión anual adicional para 
ampliar servicios de atención 
audiológica 

Casi 16 USD de retorno de la 
inversión 
por cada dólar invertido después 
de 10 años 

Problemas de audición 
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Comparación con la competencia 

Audixi 10 Tabla comparativa 

Maico Otometrics Interacoustics Inventis Kiversal 

Digital: 

integración 

datos 

Noah (SW externo) Noah (SW externo) 

 
 

Noah (SW externo) 

 
Noah (SW externo) 

 
Directa 
 

Conectividad 

Fácil de usar 

Tele-audiometría 

Calibración 

asistida 

remotamente 
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Colaboraciones con Hospitales públicos y Centros Tecnológicos de investigación 

Proyectos Actuales 

Test piloto para teleaudiometría con el Hospital 
Germans Trias i Pujol para atención primaria.  

Objetivo: realizar pruebas diagnósticas de audiometría 
en una amplia zona del territorio catalán sin necesidad 
de traslado de audiólogos  

1 

Nuevas pruebas desarrolladas in-house con la 
colaboración de un Hospital público de Barcelona: 

V Acufenometría (prueba de tinnitus) 

V Audiometría de juego condicionada pediátrica 
(CPA) 

2 

Automatización de la logoaudiometría mediante Machine 

Learning (IA): Proyecto con la colaboración del CREB-
UPC. 

Objetivo: reducir el tiempo de realización de la prueba 
actual (aproximadamente 2 horas). Industria 4.0 

3 
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Más de 20 años de experiencia en gestión 

Sobre nosotros 

Ingeniero Superior de Telecomunicación y Máster 
en Telemática por la UPC Master eMBA por EADA. 
2013-2014: CTO de la start-up Devicare 
1994-2013: CTO y miembro del comité ejecutivo 
de Sibelmed 

José M. Plana 

CEO 

Licenciada en ADE por la UB y Master eMBA por 
EADA 
2014-2015: Controller en Richemont UK 
2001-2014: Controller en Montblanc Iberia 

Piedad Díez 

CFO 
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Conoce a nuestro equipo 

Responsable de Calidad 

y Operaciones 
 

Ingeniero Industrial por la 
UPC y Posgrado en 
άLighting Designέ ǇƻǊ ƭŀ 

UPC 

Jordi Plana Enric Roda 

Ingeniero de Software 
 

Grado en Ingeniería de 
Aeronavegación por la 
UPC y Licenciado en 

Música (Piano) 

Patricia Sereno 

Ingeniero de Software 
 

Ingeniería en 
Telecomunicaciones por la 

ETSETB y Master en 
ingeniería Biomédica por 

la ETSEIB 

Marta Castellví 

Marketing y Community 

Manager 
 

Grado de ADE por la UAB 
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Logros 

V Licencia de fabricante, AEMPS, 2017 
V Certificados de Marcado CE Clase IIa, KIWA, Abril 2019 
V Certificado ISO 13485, medical device, KIWA, Abril 2019 
V PATENTE ESP, nº 201831036. Solicitud en 2018. 

Aprobada en septiembre de 2021  
V PATENTE PCT, nº WO 2020/084184 A1. Publicación en 

30/04/2020. 
V PATENTE EPO, nº EP3871601 A1, publicada en Sept. 

2021. Se espera la aprobación en 2022 

OTROS 

V NEOTEC 2017, España, 180kϵ 
V Horizon 2020 SME Instr. PH1, 2020, EU, 50kϵ 

PROYECTOS SUBVENCIONADOS 

NEOTEC 2017 
V Diseño y desarrollo de un 

nuevo dispositivo: espirómetro 
V Diseño y desarrollo de nuestra 

aplicación en la nube KiCloud 
V Planteamiento de la 

automatización de la prueba 
de logoaudiometría mediante 
άaŀŎƘƛƴŜ Learningέ (IA) 
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Fondos recaudados 

1 Mϵ 

Capital = 506kϵ 
Subvenciones y  PP = 435kϵ 
Préstamos = 146kϵ 

TOTAL =  1.087Kϵ 

50% 

APORTACIONES DE CAPITAL: FFF 
2016 / 105kϵ: Constitución de la empresa 
2017 / 52kϵ: Ampliación de capital 
2019 / 175kϵ: Ampliación de capital 
2019-2021 / 174kϵ: Aportaciones de socios 

SUBVENCIONES Y PRÉSTAMOS PARTICIPATIVOS: 
2016 / 70kϵ: Préstamo participativo ENISA (amortizado en Dic.21) 
2017 / 165kϵ: Subvención NEOTEC 2017 
2017 / 150kϵ: Préstamo participativo ENISA 
2019 / 50kϵ: Subvención Horizon 2020 - SME Instr. PH1 

PRÉSTAMOS: 
2017-2019 / 98kϵ: préstamos antes de 2020 (pendiente 28kϵ) 
2020 / 48kϵ: Préstamo ICO 

43% 

7% 

Fondos no dilutivos 
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Destino de la inversión 
PERSONAL TÉCNICO Y DE COMERCIO 

INTERNACIONAL: 
V Contratación de un Ingeniero App Web 
V Ampliación de jornada personal de Marketing 
V Contratar un perfil para comercio internacional 

GASTOS COMERCIALES: 
V Misiones comerciales virtuales ICEX (Perú, Australia, 

Chile) 
V Viajes comerciales para visitar distribuidores 

(Madrid, Cataluña) 
V Asistencia a la Feria MEDICA 2021 (Düsseldorf) 
V Asistencia a la Feria ARAB HEALTH 2022 (Dubai) 

INVERSIONES PREVISTAS: 
V Pilotos de teleaudiometría Hospital Germans Trias I 

Pujol: tiempo y equipo cedidos 
V Diseño y desarrollo de un timpanómetro: molde, 

ensayos médicos y certificación 

Financiación 155.000,00

Personal técnico 39.750,00

Personal ventas/MK 50.350,00

Gastos comerciales 38.400,00

Inversiones previstas 26.500,00

RESUMEN

Personal 
técnico; 
25,65% Personal 

ventas/MK; 
32,48% 

Gastos 
comerciales; 

24,77% 

Inversiones 
previstas; 
17,10% 



Proceso de crecimiento 
Ventas de audiología 

102 

714 

1.796 

3.132 

4.413 

25 165 
398 

1.086 

1.662 

0

500

1.000

1.500

2.000

2.500

3.000

3.500

4.000

4.500

5.000

2021 2022 2023 2024 2025

2021 2022 2023 2024 2025

TOTAL VENTAS 256.400 879.201 1.988.606 3.420.708 4.788.992

VENTAS DISTRIBUCIÓN 154.481 165.197 192.582 288.872 375.534

VENTAS AUDIOLOGÍA 101.920 714.004 1.796.024 2.475.136 3.559.748

VENTAS NUEVOS DISPOSITIVOS 0 0 0 656.700 853.710

# DISPOSITIVOS 65 370 940 1295 1863

# Nuevos DISPOSITIVOS 545 709

EBITDA 24.869 164.689 397.510 1.086.183 1.662.438

# EMPLEADOS 6 9 15 17 20
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Previsión Cuenta de Resultados 
Kiversal PREVISIÓN de PÉRDIDAS y GANANCIAS 2021 2025 ANÁLISIS 2

Ingresos 2021 % 2022 % 2023 % 2024 % 2025 %

Ventas Netas 256.400 63,1% 879.201 85,4% 1.988.606 90,9% 3.420.708 93,4% 4.788.992 94,3%

Otros ingresos 150.000 36,9% 150.000 14,6% 200.000 9,1% 240.000 6,6% 288.000 5,7%

Ingresos financieros  0 0,0% 0 0,0% 0 0,0% 0 0,0% 0 0,0%

Total ingresos 406.400 1.029.201 2.188.606 3.660.708 5.076.992

Coste de las ventas  2021 % 2022 % 2023 % 2024 % 2025 %

Consumo  157.455 38,7% 420.761 40,9% 830.885 38,0% 1.429.250 39,0% 2.000.951 39,4%

Ot. Costes de venta 0 0,0% 26.376 2,6% 99.430 4,5% 171.035 4,7% 239.450 4,7%

Personal 124.544 30,6% 222.656 21,6% 461.607 21,1% 507.768 13,9% 609.322 12,0%

Coste de las ventas  281.999 69,4% 669.793 65,1% 1.391.923 63,6% 2.108.054 57,6% 2.849.722 56,1%

Margen Bruto 124.401 30,6% 359.408 34,9% 796.683 36,4% 1.552.655 42,4% 2.227.270 43,9%

Variación ej. Anterior 188,9% 121,7% 94,9% 43,4%

Gastos operativos  2021 % 2022 % 2023 % 2024 % 2025 %

Personal 16.044 3,9% 86.780 8,4% 275.538 12,6% 303.092 8,3% 351.914 6,9%

Marketing y ventas 13.418 3,3% 28.881 2,8% 29.748 1,4% 32.675 0,9% 37.493 0,7%

Generales y adm  70.070 17,2% 79.058 7,7% 93.887 4,3% 130.704 3,6% 175.425 3,5%

Insolvencias 0 0,0% 0 0,0% 0 0,0% 0 0,0% 0 0,0%

Excepcionales 0 0,0% 0 0,0% 0 0,0% 0 0,0% 0 0,0%

Total gastos operativos 99.532 24,5% 194.719 18,9% 399.173 18,2% 466.471 12,7% 564.832 11,1%

E.B.I.T.D.A. 24.869 6,1% 164.689 16,0% 397.510 18,2% 1.086.183 29,7% 1.662.438 32,7%

Variación ej. Anterior 562,2% 141,4% 173,2% 53,1%

Amortizaciones 67.935 15,1% 43.712 4,8% 53.984 2,9% 56.397 2,1% 56.006 1,6%

Gastos financieros 9.749 0,0% 48.164 0,0% 90.618 0,0% 142.269 0,0% 191.491 0,0%

Resultado 2021 % 2022 % 2023 % 2024 % 2025 %

Beneficio Bruto -52.815 -13,0% 72.813 7,1% 252.908 11,6% 887.518 24,2% 1.414.941 27,9%

Impuestos 0 0,0% -3.000 -0,3% -37.936 -1,7% -133.128 -3,6% -212.241 -4,2%

Resultado Neto -52.815 -13,0% 69.814 6,8% 214.972 9,8% 754.390 20,6% 1.202.700 23,7%

Variación ej. Anterior -232,2% 207,9% 250,9% 59,4%
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Análisis de la inversión 

-54.322  

88.347  143.420  
497.794  

1.062.265  

2021 2022 2023 2024 2025

V.A.N.  Evolución 

-28,55% 

47,14% 
59,72% 

90,89% 
106,59% 

2021 2022 2023 2024 2025

T.I.R. Evolución 


